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Im Musterraum: Tom Heyner, Nadja Lojewski und Gerhard Heyner (v. 1.) mit ihren Produkten

Von Storkow in die Welt

Die Firma alca mobil liefert Zubehér und Ersatzteile rund ums Auto

Von CarisTiaN THIESEN

Brandenburgs Wirtschaft ist
mittelstiindisch gepriigt. Da-
runter gibt es viele Firmen,
die mit ihren Leistungen er-
folgreich am Markt agieren.
Einige stellt die MOZ in einer
Serie vor. Heute: die alca mo-
bil GmbH aus Storkow (Oder-
Spree)

Storkow (MOZ) Wer durch
die Eingangstiir von alca mo-
bil im Storkower Gewerbege-
biet geht, kann sie nicht iiber-
sehen, die groBe Weltkarte mit
den vielen bunten Stecknadeln.
Sie markieren dic Linder und
Regionen, wo der Hersteller
und Lieferant von Automobil-
zubehtr und -ersatzteilen sei-
ne Kunden hat: Russland und
Polen, Siidosteuropa, aber auch
die Schweiz gehiren unter ande-
rem dazu, Sogar in Sibirien bis
nach Kamischatka stecken Na-
deln. Die Produkte, die dorthin
gehen, sind fiir die Kunden al-

lesamt 1n einem Musterraum zu
bewundem: Scheibenwischer in
jeder GrisBe, Werkzeuge, Heiz-
kissen, Reinigungsmittel — kurz-
um: alles rund ums Auto — ge-
horen zum mehr als 1000 Artikel
umfassenden Sortiment.
w~Angefangen habe ich mit
Sitzauflagen aus

ger in Berlin begann, ist in den
vergangenen Jahren stetig ex-
pandiert. Aus Platz- und Kosten-
griinden zog die 1993 gegriin-
dete alca mobil schlieBlich nach
Storkow, wo das Firmengeliinde
heute Biiro und vier Lagerhallen
auf insgesamt 10000 Quadrat-
metern umfasst.

Holzkugeln*, er- gt Die  GmbH
zihlt  Firmen- Ma rk|SChe produziert  ih-

nder Gerhard re Waren nicht
ﬁrﬂe'yncr. Das war MCHER selbst, dies ]gc-
Anfang der 90er 2 schieht  durch
Jahre. Damals Betriebe in
wagte  Heyner, Deutschland,
vor der Wende Ialien, Taiwan

als Kaufmann im
AuBenhandel der
DDR mit dem Vertrieb von Tex-
tilien beschiiftigt, den Sprung in
die Selbststindigkeit. ..Ich habe
darauf spekuliert, dass es im Os-
ten den gréBten Nachholbedarf
bei Autozubehor gibt*, begriin-"
det der gebiirtige Sachse den da-
bei vollzogenen Wechsel in eine
andere Branche. Und hatte Er-
folg: Was mit einem kleinen La-

und China. ,,Wir
sind aber nicht
der Vertricb fiir andere Her-
steller”, erkldrt Gerhard Hey-
ner das Firmenkonzept, ,son-
dern wir verkaufen Produkte
unter eigenen Markennamen,
die speziell fiir uns nach unse-
ren technischen Vorgaben her-
gestellt werden.” So erzielten die
16 Mitarbeiter 2007 einen Um-
satz von rund 6 Millionen Euro.
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Der Erfolg am Markt verteilt
sich mittlerweile auf drei Unter-
nehmen: die alca mobil GmbH,
die Heyner GmbH fiir besonde-
re Premiom-Produkte und Hey-
ner automotive fiir Kindersitze,
allesamt in Storkow ansissig.
95 Prozent unseres Absatzes
wird exportiert, die Abnehmer
sind ausschlieBlich Geschiifts-
kunden*, berichtet Heyner. In
Deutschland verkauft alca mobil
vor allem Alkoholmessgerite.
.Gute, ehrliche Arbeit”, be-
zeichnet Gerhard Heyner als sein
Erfolgsrezept. Unterstiitzt wird
der 70-Jdhrige von seiner muit
ihm in Storkow lebenden Fami-
lie. Ehefrau Anni (68), Tochter
Nadja Lojewski (39) und Sohn
Tom Heyner (42) - der aus Paris
von einer Kosmetikfirma nach
Ostbrandenburg  zurilickgekehrt
ist, um die ive Leitung zu
ibernehmen ~ sind bei Alca und

.den anderen Firmen fest einge-

bunden und sorgen mit dafiir,
dass der Erfolg auch zukiinfiig
in der Familie bleibt.

Mal ehrlich,

Herr Heyner

Wie viel Stunden arbeiten Sie
am Tag?

Auf zehn bis zwdlf Stunden
komme ich schon. Aber auch
dariiber hinaus ist man gedank-
lich oft bei der Arbeit.

Wie viele Formulare miissen
Sie, weil es die Biirokratie
verlangt, ausfiillen?

Zu viele, viel zu viele. Der Pa-
pierkrieg, insbesondere das

standige Erstellen von Statis-
tiken, nervt einen gehérig. Ar-
gerlich ist vor allem, wenn
die gleiche Anfrage mehrfach
von verschiedenen Behorden
kommt.

Was wiirden Sie mit 100 000
Euro Fordermittein tun?

Ich wiirde mit dem Geld mei-
ne Warenbestande erhthen,
um die Wiinsche und Vorstel-

lungen meiner Kunden noch
besser befriedigen zu kénnen.

Was konnen lhre Lehrlinge
heute besser als Sie?

Sie haben sicherlich mehr
Ahnung von der Informations-
technologie und kommen bes-
ser mit dem Computer zurecht.

Fast lhr gesamter Absatz
geht in den Export. Wie kniip-

fen Sie Kontakte mit auslan
dischen Kunden?

Der Besuch von Messer
spielt dabei eine groBe Rolle
Daher sind mein Sohn und ict
oft unterwegs. Auch intensive
Internetrecherchen helfen uns
bei der Suche nach Geschafts
partnern. Und natiirlich komm
uns die groBe Verbreitung un
serer Produkte als  Botschaf
ter” entgegen.



